


Waterlution BRK Acelera foi desenhado para que as 7 melhores e mais 
distintas soluções empreendedoras encontrem sinergias com o propósito 
da BRK Ambiental de transformar a vida das pessoas garantindo água e 
saneamento de qualidade junto ao propósito da  Waterlution de capacitar 
pessoas para co-criar soluções inovadoras de água. 

Waterlution BRK Acelera é um programa de 4 etapas com dois caminhos 
paralelos para chamar, selecionar e desenvolver as melhores startups do 
setor de água e saneamento no Brasil. 
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Após o lançamento do projeto, foi realizada uma seleção e curadoria das 
startups inscritas, e as 7 startups selecionadas começarão juntas no 
programa Waterlution BRK Acelera na etapa  “Conecte” para um alinhamento e 
capacitação inicial dando base ao programa.  

Na etapa “Caminhe” o programa abre para duas direções paralelas: “Caminhe 
Waterlution” e “Caminhe CESAR”, permitindo um melhor encaixe do modelo, 
configuração, objetivos e condições de engajamento de cada startup para 
acelerar e aprimorar os seus pitches. 

A etapa “Celebre” juntará todas as startups para apresentar os seus pitches e 
terminarem o programa juntos. 
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COMO O PROGRAMA TODO CONTRIBUIU PARA A 
EVOLUÇÃO GERAL DO SEU NEGÓCIO?

● “Entendemos melhor as personas de nossos clientes, suas dores e desafios, bem como avançamos 
em outros aspectos do negócio junto aos mentores, como: marketing e vendas.”

● “De uma forma geral para definir uma rota tecnologica alinhada a estrutura e dores da empresa, um 
modelo de negócio alinhado a estrutura da Startup e demandas da empresa, no final do programa a 
gente fez entrevistas / mentorias com founders de empresas do setor de pirolise, direcionados a 
agroresiduos e lixo, isso ajudou muito a redefinir o modelo de negócio.”

● “Conexão num ambiente onde a forma de acessar é complexa. principalmente tratando-se de 
inovação”

● Entendemos sobre validação de nossas hipóteses antes de gastar energia nelas. O programa 
contribuiu principalmente para sermos mais assertivos em cada segmento de cliente.”

● “No período do programa tivemos mais contato com pessoas e problemas do setor de saneamento 
do que todos os outros anos que estamos tentando entrar no segmento de saneamento.”

● “Vamos saber em breve, porém um olhar para dentro da empresa e depois trazer atores no mercado 
para debates efetivos foram vitais!!”

● “Foi bom escutar comentários de quem não é do nosso segmento.”
● “Conseguimos validar a hipótese e pivotar a ideia inicial.”
● “Identificamos as principais dores e conseguimos encontrar o melhor molde para uma possível POC 

com a BRK.”
● “Melhoria da comunicação / abordagem.”





COMENTÁRIOS SOBRE AS 
MENTORIAS

● “Todas as mentorias nos levaram a refletir e entender melhor algum aspecto do negócio. Foram muito 
importante ao longo do programa.”

● “Dawn e Igor foram cirúrgicos em identificarem soluções e possíveis obstáculos na O2 dentro e fora 
dela. Ana Rizzo e Renato Mendonça Ramos foram decisivos em suas colocações, a visão do mercado 
como um todo e como a O2 se encaixa nela.

● “Ana Rizo foi uma ótima mentora.
● “Auxiliou bastante em validação de problemas de comunicação / abordagem comercial da startup.”
● “Ana Rizzo e Renato Ramos, mentores de verdade. A condução da Waterlution foi excelente. identificou 

necessidades e escolheu com muita seriedade e sabedoria os temas. Mais ainda, dois mentores que me 
mostraram muitas coisas novas e muito importantes”



● “Contato próximo da empresa e as pessoas que tomam decisões, além do suporte do Igor, da Dawn e 
Denise ao longo da jornada, bem como mentorias específicas: marketing e vendas.”

● “Na minha concepção o fato de pessoas sérias, amigáveis estarem realmente dispostas analisar 
empreendedores que realmente querem trazer um impacto positivo para o mundo!!!!”

● “A proximidade que criamos com o pessoal e a buscar em conjunto de encontrar a melhor solução para 
aquele nosso determinado momento.”

● “Qualidade da mentora.”
● “A condução e conhecimento da situação”

O QUE FOI BOM NO CAMINHO 
WATERLUTION?

O QUE PODERIA TER SIDO MELHOR 
NO CAMINHO WATERLUTION?
● “Não consigo pensar em nada, foi tudo ótimo.”
● Ligar as mentorias aos problemas / dores da BRK.”
● “Nada!!!”“
● “Tudo foi ótimo.”
● “não sei dizer o que poderia melhorar, numa coisa ótima”




